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ا لمنتجات متجر إلكتروني قبل سنوات قليلة، كان تجهيز عشرين وصفً

يستغرق من كاتب محترف يوم عمل كاملًا، وكان تصميم منشورات شهر

كامل لمطعم صغير يحتاج إلى أسبوع من مصمم متفرغ. اليوم يستطيع

الشخص نفسه، بأدوات متاحة على هاتفه وحاسوبه، أن ينجز المسودة الأولى

لهذه الأعمال في جزء صغير من الوقت، ثم يصرف وقته الحقيقي في

ا لدخل المراجعة والتحسين والتواصل مع العميل. هذا التحول فتح بابًا واسعً

إضافي لكل من يعرف كيف يستخدم أدوات الذكاء الاصطناعي بذكاء.

لكن هذا الباب مفتوح للجميع. الأداة التي تستخدمها أنت يستطيع عميلك أن

ا، ويستطيع ألف منافس أن يشترك فيها اليوم. لهذا جاء عنوان يفتحها أيضً

هذه المقدمة بكلمة "بشرط". الذكاء الاصطناعي فرصة دخل حقيقية، بشرط

أن تفهم ما الذي يدفع الناس مقابله فعلًا، وأن تجمع بين الأداة ومهارة

ومعرفة بالسوق، وأن تتعامل مع الموضوع كعمل جاد لا كزر سحري.
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المقدمة

الذكاء الاصطناعي فرصة دخل
حقيقية... بشرط
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ماذا تغيّر فعلًا؟

أهم ما فعلته هذه الأدوات أنها خفّضت تكلفة "المسودة الأولى" بشكل هائل.

المسودة الأولى لمقال أو ترجمة أو تصميم أو جدول بيانات أو نص فيديو

أصبحت تُنتج في دقائق. أما ما يأتي بعد المسودة فلم تنخفض قيمته: فهم

ما يريده العميل بالضبط، واختيار الأفضل من بين عشرات الخيارات، وتصحيح

ل مسؤولية النتيجة. الأخطاء، وضبط اللغة والنبرة على جمهور محدد، وتحمّ

بعبارة أخرى، انتقلت القيمة من "التنفيذ اليدوي" إلى "الإدارة والحكم والذوق".

ومن يربح اليوم هو من يجمع بين ثلاثة عناصر:

مهارة أو معرفة: كتابة، أو تصميم، أو محاسبة، أو تسويق، أو تدريس، أو

خبرة في قطاع معين. الأداة تضاعف المهارة، لكنها لا تصنعها من العدم.

إتقان الأداة: أن تعرف كيف تطلب ما تريد، وكيف تراجع النتيجة، ومتى لا

تستخدم الأداة أصلًا.

عميل يدفع: شخص أو شركة لديها مشكلة حقيقية، ومستعدة لدفع

المال مقابل حلها، وتثق بك أكثر من ثقتها بتجربة الأداة بنفسها.

الأداة متاحة للجميع، أما الحكم الجيد على نتيجتها فهو ما

يدفع العميل ثمنه.
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الشرط: ما لا يفعله الذكاء الاصطناعي نيابة عنك

كثير ممن جربوا هذه الأدوات وخرجوا بلا دخل وقعوا في الخطأ نفسه: ظنوا

أن الأداة ستقوم بالعمل كله. الحقيقة أن هناك أشياء لا تفعلها الأداة نيابة عنك،

ومعرفتها هي نصف الطريق:

لا تضمن الصحة: قد تكتب الأداة معلومة خاطئة بثقة تامة، أو تخترع

ا غير موجود. المراجعة مسؤوليتك أنت. ا أو مرجعً رقمً

ل لا تعرف عميلك: لا تعرف أن جمهور هذا المطعم في المنصورة يفضّ

العامية الخفيفة، أو أن عملاء هذه العيادة في الرياض يهتمون بالخصوصية

أكثر من السعر.

ا فيه خطأ، أو صورة تنتهك لا تتحمل المسؤولية: إذا سلّمت عميلًا نصً

حقوق غيرك، فالعميل سيحاسبك أنت لا الأداة.

ا: النتائج الافتراضية متشابهة ومتوقعة، وكثير من لا تصنع التميز تلقائيً

العملاء أصبحوا يميزون النص الآلي الباهت من أول سطر.

لا تبيع نيابة عنك: العثور على العملاء وبناء الثقة والتفاوض على السعر ما

زالت مهارات بشرية بالكامل.

إذا فهمت هذه الحدود ستعرف أين تضع جهدك: في الفهم والمراجعة

والتسويق والعلاقة مع العميل، بينما تترك للأداة الجزء المتكرر والمرهق من

العمل.
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توقعات صادقة قبل أن تبدأ

الإنترنت مليء بمن يعدك بآلاف الدولارات شهريًا "بأمر واحد". نحن في صناع

ل أن نكون صادقين معك من الصفحة الأولى: المال نفضّ

ا: في الطرق الخدمية قد يأتي أول مبلغ أول دخل يحتاج أسابيع لا أيامً

خلال 2 إلى 6 أسابيع، أما في المنتجات الرقمية والمحتوى فقد يحتاج

ا. الأمر شهورً

أسعار الخدمات العامة تنخفض: "مقال عام" أو "تصميم عام" أصبح

أرخص لأن إنتاجه أسهل. الأسعار الجيدة تذهب لمن يتخصص في قطاع

أو مشكلة محددة.

ا لمدة ثلاثة أشهر هي الحد ا: 5 إلى 10 ساعات أسبوعيً ا منتظمً تحتاج وقتً

الأدنى المعقول لترى نتيجة واضحة.

قد تدفع اشتراكات: كثير من الأدوات لها نسخ مجانية تكفي للبداية، لكن

الاشتراك المدفوع قد يصبح ضروريًا مع زيادة العمل. أسعار الخطط

ا على الموقع الرسمي لكل أداة. ا، فراجعها دائمً وحدودها تتغير كثيرً

لا يوجد ضمان: الأرقام في هذا الكتاب تقديرية وتوضيحية، ونتيجتك

تعتمد على مهارتك وسوقك واستمرارك.

المسار
سرعة أول

دخل
ما يحتاجهالسقف

سريعةخدمات للعملاء

)أسابيع(

مهارة وتواصل جيدمحدود بوقتك
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المسار
سرعة أول

دخل
ما يحتاجهالسقف

جهد مبدئي وتسويقمرتفعبطيئة )شهور(منتجات رقمية

مستمر

تطوير وظيفتك

الحالية

مرتبط بشركتكمتوسطة

ومجالك

توثيق أثرك بالأرقام

ا طريقة واحدة لمدة 60 يومً

ستقرأ في هذا الكتاب 30 طريقة، وستتحمس لعشر منها على الأقل. لا

تبدأها كلها. اختر طريقة واحدة تناسب مهارتك الحالية، والتزم بها 60

ا قبل أن تحكم عليها. التنقل بين الأفكار كل أسبوعين هو أسرع يومً

طريق للبقاء عند الصفر.

خرافات شائعة يجب أن تتخلص منها

"أمر سحري واحد يجلب الأرباح": من يبيعك "الأمر السحري" يربح من

بيعه لك، لا من استخدامه.

"قناة آلية بالكامل تربح وأنت نائم": المنصات الكبرى أصبحت أكثر

ا مع المحتوى المكرر والمنتج بالجملة، وسنشرح ذلك عند الحديث تشددً

عن قنوات المحتوى.

"انشر مئة كتاب مولّد واربح من كل واحد": متاجر الكتب الكبرى تطلب

الإفصاح عن المحتوى المولّد، والقراء يقيّمون الكتب الضعيفة بقسوة
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تقتل مبيعاتها.

"لا فائدة من التعلم لأن الآلة ستأخذ كل شيء": الأقرب للواقع أن من

يتقن هذه الأدوات سيتقدم على من يتجاهلها في كثير من المهام.

"الأداة الأغلى تعطي نتيجة أفضل": الفارق الحقيقي في وضوح طلبك

وجودة مراجعتك، لا في سعر الاشتراك.

مثال عملي

ا. لاحظ أن أحمد محاسب في الإسكندرية، يعمل في وظيفته صباحً

أصحاب المحلات الصغيرة حوله يحتفظون بمبيعاتهم في دفاتر

وجداول فوضوية. بدأ يعرض خدمة "تنظيم المبيعات في جدول وتقرير

ا بأدوات الذكاء الاصطناعي داخل برامج شهري مبسط" مستعينً

الجداول. في الشهر الأول لم يحصل إلا على عميل واحد بسعر 600

جنيه. في الشهر الثالث أصبح لديه 4 عملاء بمتوسط 800 جنيه، أي

3,200 جنيه شهريًا مقابل نحو 12 ساعة عمل في الشهر.

وفي جدة، بدأت نورة تكتب أوصاف منتجات لمتجرين إلكترونيين

ا شهريًا، وتتقاضى 15 ريالًا عن صغيرين. كل متجر يضيف نحو 60 منتجً

الوصف الواحد بعد المراجعة والتدقيق، فيصل دخلها إلى نحو 1,800

ريال شهريًا. الأرقام توضيحية، لكن النمط واحد: مهارة موجودة، وأداة

تسرّع العمل، وعميل لديه مشكلة متكررة.
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كيف تستخدم هذا الكتاب

يبدأ الكتاب بفصل عن أساسيات العمل بالأدوات، وهو فصل لا تتخطاه مهما

كانت خبرتك، لأن جودة الأوامر والمراجعة هي ما يفصل بين نتيجة يدفع

العميل مقابلها ونتيجة يرفضها. بعد ذلك تأتي 30 طريقة موزعة على ستة

فصول، وكل طريقة مكتوبة بالهيكل نفسه:

ما هي الطريقة باختصار، ولماذا يحتاجها الناس.1. 

جدول سريع: الوقت المتوقع حتى أول دخل، ونطاق السعر التقريبي في2. 

مصر بالجنيه وفي السعودية بالريال، ودرجة الصعوبة.

من يدفع مقابل هذه الخدمة أو المنتج.3. 

أدوات مقترحة، مع تذكير بأن مزايا الأدوات وأسعارها تتغير باستمرار.4. 

خطوات عملية للبدء.5. 

ثم يأتي فصل عن التسعير والعثور على العملاء واستلام المدفوعات وتجنب

ا. الأسعار الواردة ا خطة تنفيذ لمدة 30 يومً الاحتيال وحقوق النشر، وأخيرً

تقديرية وقت كتابة الكتاب، وتختلف حسب المدينة والقطاع وخبرتك

ا بنتيجة. وطريقة عرضك، فاستخدمها نقطة انطلاق للتفكير لا وعدً

تنبيه مهم: هذا الكتاب محتوى تعليمي عام عن تنمية الدخل وتطوير

المهارات، ولا يمثل نصيحة مالية أو استثمارية أو قانونية أو ضريبية شخصية،

ولا توصية بشراء أو بيع أي أصل أو الاشتراك في أي خدمة بعينها. الأدوات

والمنصات المذكورة أمثلة شائعة وقت الكتابة وليست إعلانًا لها. راجع

ا عند الحاجة، خاصة في المسائل الضريبية ظروفك الخاصة، واستشر مختصً

والقانونية.
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تمرين

اكتب ثلاث مهارات تملكها الآن ويطلبها منك الناس عادة:1. 

ا تستطيع تخصيصها بانتظام لدخل إضافي؟2.  كم ساعة أسبوعيً

ا في حياتك3.  ا حقيقيً ما المبلغ الشهري الإضافي الذي سيحدث فرقً

خلال 6 أشهر؟

ما أدوات الذكاء الاصطناعي التي جربتها من قبل، وماذا فعلت بها؟4. 
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الخلاصة

الذكاء الاصطناعي خفّض تكلفة المسودة الأولى، ونقل القيمة إلى

الفهم والمراجعة والذوق والمسؤولية.

الدخل يأتي من اجتماع ثلاثة عناصر: مهارة، وإتقان للأداة، وعميل

يدفع.

الأداة لا تضمن الصحة ولا تعرف عميلك ولا تتحمل المسؤولية ولا

تبيع نيابة عنك.

ا في المنتجات توقع أسابيع حتى أول دخل في الخدمات، وشهورً

ا. والمحتوى، واختر طريقة واحدة لمدة 60 يومً

الكتاب تعليمي، والأسعار تقديرية، ومزايا الأدوات وأسعارها تتغير

فراجعها على مواقعها الرسمية.
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قبل أن تبيع أي خدمة، يجب أن تتقن أمرين: كيف تطلب من الأداة ما تريده

بوضوح، وكيف تراجع ما تعطيك إياه قبل أن يصل إلى العميل. هذان الأمران

هما الفرق بين شخص يقول "جربت هذه الأدوات ووجدت نتائجها ضعيفة"،

ا بعد شهر. هذا الفصل هو وشخص يسلّم عملًا يجعل العميل يعود إليه شهرً

أساس كل الطرق الثلاثين، فلا تتعجل فيه.

خريطة الأدوات: ماذا تحتاج فعلًا؟

لا تحتاج إلى عشرين اشتراكًا لتبدأ. معظم العمل يتم بفئات قليلة من الأدوات،

ولكل فئة أمثلة معروفة. الأسماء التالية أمثلة شائعة وقت كتابة الكتاب، وقد

تظهر أدوات أفضل أو تتغير مزايا الموجودة، لذلك تعلّم "الفئة" قبل أن تتعلق

بأداة بعينها:

02

الفصل الأول

أساسيات العمل بأدوات الذكاء
الاصطناعي
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تستخدمها فيأمثلة معروفةالفئة

المساعدات

النصية العامة

Geminiو ChatGPT

Microsoft Copilotو

الكتابة، والتلخيص، والأفكار،

والتحليل، والترجمة الأولية

Canva وAdobe Fireflyالتصميم والصور

Ideogramو Midjourneyو

المنشورات، والصور الترويجية،

وتحسين صور المنتجات

CapCut وElevenLabsالفيديو والصوت

Descriptو

المونتاج، والترجمة المصاحبة،

والتعليق الصوتي

الترجمة الأولية قبل المراجعةDeepL وGoogle Translateالترجمة

البشرية

Excel وGoogle Sheetsالبيانات والأتمتة

n8nو Makeو Zapierو

التقارير، والجداول، وربط

الأنظمة ببعضها

ثلاث قواعد عند اختيار أدواتك: ابدأ بالنسخ المجانية حتى تعرف ما تحتاجه

فعلًا، ولا تدفع اشتراكًا إلا عندما يصبح لديك عمل يغطي تكلفته، واقرأ شروط

الاستخدام التجاري لكل أداة قبل أن تبيع ما تنتجه بها، لأن بعض الخطط

ا على الاستخدام التجاري أو على ملكية النتائج. المجانية تضع قيودً

ا بالعربية: ستة عناصر ا واضحً كيف تكتب أمرً

الأمر )أو الطلب( الذي تكتبه للأداة يشبه التكليف الذي تعطيه لموظف جديد

ا عن عملك. كلما كان التكليف أوضح جاءت ا لكنه لا يعرف شيئً ذكي جدً

النتيجة أقرب لما تريد. استخدم هذه العناصر الستة:
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الدور: من تريد أن تكون الأداة؟ "تصرّف كمسوّق خبير في المطاعم1. 

المحلية".

المهمة: ماذا تريد بالضبط؟ "اكتب 5 منشورات لإنستجرام".2. 

السياق: معلومات عن المشروع والعرض والمناسبة. "مطعم مشويات3. 

عائلي في مدينة نصر، عرض خاص على وجبة العائلة يوم الجمعة".

الجمهور: لمن تكتب؟ "عائلات شابة، دخل متوسط، تحب العروض".4. 

الشكل: كيف تريد النتيجة؟ "كل منشور في 3 أسطر، مع سطر دعوة5. 

لاتخاذ إجراء".

القيود: ما الذي لا تريده؟ "بالعامية المصرية الخفيفة، بلا مبالغة، بلا رموز6. 

تعبيرية، بلا وعود غير حقيقية".

قارن بين طلبين. الطلب الضعيف: »اكتب منشورات لمطعم«. النتيجة ستكون

عامة وباهتة وتصلح لأي مطعم في العالم. الطلب القوي: »تصرّف كمسوّق

خبير في المطاعم المحلية. اكتب 5 منشورات لإنستجرام لمطعم مشويات

ا على وجبة العائلة يوم الجمعة. الجمهور عائلي في مدينة نصر، يقدم عرضً

عائلات شابة تحب العروض. كل منشور 3 أسطر مع دعوة واضحة للحجز.

استخدم العامية المصرية الخفيفة، وتجنب المبالغة والرموز التعبيرية«. الفرق

ا، والوقت الذي صرفته في كتابة الطلب القوي في النتيجة سيكون كبيرً

دقيقتان فقط.

ا: اكتب "بالفصحى المبسطة"، أو "بالعامية ا كن صريحً وفي اللهجة تحديدً

المصرية الخفيفة"، أو "بلهجة سعودية بيضاء مفهومة"، ولا تترك الأمر للأداة.

كّر أن أداء الأدوات في اللهجات المحلية متفاوت، فراجع النص المكتوب وتذ

بالعامية بعناية أكبر.
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صناع
انتهت العينة المجانيةالمال

عجبتك البداية؟
ل »اربح بالذكاء كمّ

الاصطناعي«
30 طريقة عملية لزيادة دخلك بأدوات الذكاء الاصطناعي

قريت 16 صفحة من 103

اللي مستنيك في باقي الكتاب:

الفصل الأول: أساسيات العمل بأدوات الذكاء الاصطناعي

الفصل الثاني: الكتابة والترجمة وصناعة المحتوى

الفصل الثالث: التصميم والصور والفيديو القصير

الفصل الرابع: التسويق وإدارة السوشيال ميديا للمشاريع الصغيرة

+ 5 فصول تانية

احصل على الكتاب كامل
ادفع بالجنيه بفودافون كاش أو إنستاباي، أو بالدولار بـ PayPal أو

بطاقة. والتحميل فوري.

اشترِ الكتاب كامل ←

almaal.org/store/ai-income

https://almaal.org/store/ai-income/?utm_source=sample&utm_medium=pdf&utm_campaign=ai-income
https://almaal.org/store/ai-income/?utm_source=sample&utm_medium=pdf&utm_campaign=ai-income

